Evidencias de las actividades que se han obtenido en el mes de junio del RA _mercado
Determinar los precios de los productos y servicios, segun tipos de mercados y de productos,
mediante la aplicacion de métodos de fijacion de precios de la ficha 3179876 mes de junio 2026.
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Modelo Freemium
El modelo freemium es, en el fondo, una estrategia de marketing y precios
disefiada para eliminar Ia friccion de entrada. La politica de precios aqui es
puramente psicolégica y analitica: el reto no es ponerle precio a lo gratis, sino >
disefiar la "valla” (fence), exacta que separe las funcionalidades basicas de las
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